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	1. INFORMACIÓN GENERAL


	DATOS BÁSICOS DE LA PROPUESTA

	Nombre de la propuesta o idea de negocio:



	Estado 

actual:
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      Idea: El producto o servicio existe solo como modelo mental, no ha sido             materializado       
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      Proyecto en desarrollo: Se ha iniciado la construcción del producto, metodología, servicio, etc.             
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      Modelo: El producto o servicio se va a implementar
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      Empresa constituida: El negocio ya se encuentra en su etapa comercial.


	NOMBRES
	PROFESIÓN
	ROL (Líder, socio, emprendedor, colaborador)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Nota: en caso de necesitar más espacios anexar en una hoja los datos correspondientes a este punto.

	1. Nombre del emprendedor líder:
	


	2. Teléfono(s) del líder emprendedor:
	


	3. Asígnele un nombre a su iniciativa para identificarla en el proceso de selección (máximo 3 palabras).

	
	


	4. Correo electrónico:
	


	2. JUSTIFICACIÓN DE LA PROPUESTA


	CONCEPTO DEL NEGOCIO (500 palabras máximo)

	Describa brevemente las características específicas del problema o necesidad del mercado que la idea de negocio pretende resolver o satisfacer. En términos muy claros y resumidos, ¿Qué hace su negocio? ¿Qué productos y/o servicios va a ofrecer?




	3. ANALISIS DEL PROYECTO (ESTADO DEL ARTE) (300 palabras máximo)


	ANTECEDENTES DE COMERCIALIZACIÓN DEL PRODUCTO/SERVICIO

	Analice las iniciativas de creación y/o comercialización de productos iguales o similares al suyo (tipo de producto o servicio, principales características, región geográfica de comercialización, factores que han provocado su éxito o fracaso).




	FACTORES CLAVE DE UNA NUEVA IDEA DE NEGOCIO O PRODUCTO (250 palabras máximo)

	¿Cuántos años de experiencia tiene trabajando con temas directamente relacionados con la idea de negocio? ¿Qué conocimientos reales tiene(n) sobre su posible negocio? ¿Cuáles son los expertos en el tema con que cuenta la propuesta? 




	4. INNOVACION


	CARACTERÍSTICAS INNOVADORAS (300 palabras máximo)

	Analice los aspectos que diferencian a su producto o servicio de los existentes. ¿Cuál es el factor diferenciador de su producto o servicio? ¿Cuál el valor agregado? ¿Cuál es el aporte que su servicio/producto le brinda al cliente?



	PROCESO PRODUCTIVO (500 palabras máximo)

	¿En cuánto tiempo podría tener en producción su idea? ¿Qué pasos sigue su iniciativa desde la elaboración o consecución de un producto o servicio hasta su entrega final al cliente?




	6. ANÁLISIS DEL MERCADO


	CLIENTES (200 palabras máximo)

	Describa las características del mercado (tipo de cliente) que estaría interesado en adquirir su producto (Información que ayude al conocimiento de la población en cuanto a: número de beneficiarios directos e indirectos, ubicación geográfica, principales características)



	MECANISMOS DE MERCADEO (200 palabras máximo)

	¿Qué tan dispuesto está a transformar su idea original de negocio para hacerla más rentable? 




	IMPACTO SOCIAL (250 palabras máximo)

	La unidad productiva atiende a personas con alguna situación de discapacidad; mujeres cabeza de hogar, adultos mayores, desplazados, niños. Mencione el número de empleos actuales o proyectados. ¿La solución propuesta atiende directamente la necesidad con el impacto requerido?.
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